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Liebe Leserinnen und Leser,

sehr geehrte Kundinnen und Kunden,

»Nichts ist so bestandig wie der Wandel*, das wusste
schon Heraklit von Ephesus. Umso beruhigender ist
es, in einem sich permanent andernden wirtschaftli-
chen Umfeld einen Partner an seiner Seite zu wissen,
der einem bei allen Finanzfragen kompetent und
vertrauensvoll zur Seite steht.

Mit unserem Private Banking méchten wir genau
dieser Partner fiir Sie sein und bieten Ihnen deshalb
exklusive Leistungen. Wir betreuen Sie professionell,
unabhangig und umfassend. Dabei begleiten wir Sie
mit einem an lhren persénlichen Bedirfnissen aus-
gerichteten Finanzmanagement verantwortungsvoll
und langfristig. Bei uns stehen Sie im Mittelpunkt -
Ihre Wiinsche und Bedirfnisse bilden das zentrale
Element unseres Handelns.

Lernen Sie unsere ganzheitliche Beratungsphilo-
sophie personlich kennen. Von der Vermoégens-
optimierung, der Absicherung der Lebensrisiken,
Uber die Altersvorsorge bis hin zum Generationen-
management — wir sind immer an lhrer Seite.

Unsere kompetenten und professionellen Berater
horen zu, analysieren, konzipieren und steuern

mit Ihnen gemeinsam lhre Ziele an. Wir sind fiir Sie
da, wann immer Sie es wiinschen, auch auRRerhalb
unserer Offnungszeiten. Wir begriiRen Sie in unserer
Hauptstelle in Rottweil oder unseren Hauptgeschafts-
stellen in Oberndorf, Schramberg und Sulz. Gerne
besucht Sie Ihr Berater auch zuhause.

Ein exzellenter Service und eine herausragende
Qualitat in der Beratung sind dabei fiir uns keine
leeren Worte, sondern selbstverstandlich.

lhre Zufriedenheit ist unser téglicher Ansporn.

Mit dieser Broschiire méchten wir lhnen einen
ersten Eindruck von unserer Leistungsphilosophie
und unserem Leistungsspektrum geben. Wir freuen
uns schon sehr auf ein personliches Gesprach mit
lhnen.

Lol asll /WL

Matthdus Reiser Christian Kinzel

Vorsitzender des Vorstands Stv. Vorsitzender des Vorstands



Private Banking

Das Private Banking lhrer Kreissparkasse Rottweil

Individuell.

Das Leben stellt uns téglich vor neue Heraus-
forderungen. Wie kann ich meinen Lebensstandard
sichern und meiner Familie auch in Zukunft finan-
zielle Stabilitat bieten? Habe ich fiir alle Risiken
meines Lebens optimal vorgesorgt? Welche Absiche-
rungen und Investitionen sind notig, damit ich meine
Ziele am besten erreichen kann? Wie lege ich mein
Vermogen erfolgreich an und entwickle es weiter?
Was kann ich tun, um die Werte generationeniiber-
greifend zu bewahren und weiterzugeben?

Das Leben stellt viele Fragen. Da ist es gut zu wissen,
dass man einen Partner hat, der sich auskennt und
auf die speziellen Wiinsche, Bediirfnisse und Anspri-
che eingeht.

Unser Private Banking beginnt da, wo mehr als ,,nur*
Vermdgensanlage und Vermdgensoptimierung
gefragt ist. Wir bieten lhnen eine ganzheitliche
Beratung, die auf Ihre persénliche Lebens- und
Vermdégenssituation abgestimmt ist und mit lhren
Planen und Zielen in Einklang steht. Wir geben lhnen
Sicherheit und stehen als kompetenter und professio-
neller Partner an lhrer Seite.

Menschlich.

Bei unserer Beratung steht stets der Mensch im
Mittelpunkt. Wir kiimmern uns nicht nur um lhre Fi-
nanzen, sondern mdéchten vor allem den Menschen

dahinter erfassen - seine Pléne, Ziele und Wiinsche.
Durch eine vertrauensvolle, kontinuierliche Zu-
sammenarbeit entwickeln wir die passende Lésung
und Strategie fiir jeden Einzelnen.

Wir interessieren uns fiir Sie und méchten wissen,
was Sie bewegt. Wir horen Ihnen zu, analysieren lhre
finanzielle Situation und erarbeiten gemeinsam mit
lhnen hochst individuelle Lésungskonzepte. Denn
dadurch zeichnet sich unser Private Banking aus: wir
stehen fiir maRgeschneiderte, hochwertige und inno-
vative Losungen fiir jedes Kundenbediirfnis.

Nah.

Als Kreissparkasse sind wir tief mit der Region ver-
wurzelt und mit den Menschen hier eng verbunden.
Seit mehr als 160 Jahren stehen wir fiir Kundennéhe,
Kompetenz und Qualitat.

Gleichzeitig bieten wir als Teil von Europas gréf3ter
Finanzgruppe ein internationales Netzwerk und
haben so auch weltweit alle Markte im Blick. Uber
unsere Kontakte und Partner kdnnen wir jederzeit auf
entsprechende Produkte und eine fundierte Expertise
zurlickgreifen. Dank dieser Marktnahe kénnen wir fur
Sie sowohl Chancen als auch Risiken schnell erkennen
und einschatzen.
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Vermdgensoptimierung

Ihre Vermbgensoptimierung

Unser Ziel ist eine persdnliche und langfristige
Betreuung. Rund um Ihr Vermdgen begleiten wir Sie
dabei kompetent und vertrauensvoll mit einer ganz-
heitlichen, individuellen Anlagestrategie.

Je breiter gefachert die einzelnen Vermdogens-
bestandteile, desto wichtiger ist es, dass jemand den
Uberblick behilt. Hierbei unterstiitzen wir Sie. Im
Fokus steht fuir uns, lhre Vermégensstruktur so
malizuschneidern, dass sie mit lhren Wiinschen und
Zielen im Einklang steht. Am Anfang unserer Beratung
steht deshalb fiir uns eine umfassende Analyse.

Wir wagen Sicherheit, Rendite und Risiko sorgfaltig
gegeneinander ab und erarbeiten gemeinsam mit
lhnen lhrindividuelles Anlagekonzept. Dieses Kon-
zept stellen wir regelmaRig auf den Priifstand und
passen es in Abstimmung mit Ilhnen dem veranderten
persdnlichen, wirtschaftlichen oder auch steuerlichen
Umfeld an.

Ihr Berater informiert Sie jederzeit gerne iiber:
- Tagesgeld, festverzinsliche Anlagen
- Anleihen, Aktien, Zertifikate
- Investmentfonds und Beteiligungen
- Nachhaltige und 6kologische Investments
-> Steueroptimierte Anlagen
- Depotbetreuung
- Vermdgensverwaltung
- Finanzplanung






Altersvorsorge

lhre Altersvorsorge

»Es ist nicht unsere Aufgabe, die Zukunft vorauszu-
sagen, sondern auf sie gut vorbereitet zu sein.“
Perikles

Deshalb sollten Sie sich bereits heute Gedanken iiber
Mdoglichkeiten machen, wie Sie lhr bisher Erreichtes
sinnvoll absichern und die fur Sie optimale Vorsorge
treffen konnen.

Nach einer umfassenden Analyse Ihrer Wiinsche und
Anspriiche beleuchten wir mégliche Optimierungen
und Risiken. Auf dieser Grundlage erarbeiten wir fiir
Sie individuell zugeschnittene Lésungen um poten-
zielle Chancen fir die Zukunft zu nutzen. Selbstver-
standlich prifen wir hierbei ebenfalls, ob staatliche
Forderungen miteinbezogen werden kénnen. Wir
behalten Ihre Altersvorsorge kontinuierlich im Blick
und passen Sie regelmdRig neuen Lebensphasen,
aber auch steuerlichen Erfordernissen, an.
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Ihr Berater informiert Sie jederzeit gerne iiber:
- die eigene Altersvorsorge
- die Absicherung von Hinterbliebenen
- die betriebliche Altersvorsorge
- die Mdglichkeiten der staatlichen Férderungen
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Absicherung der Lebensrisiken

Das Streben nach Sicherheit liegt in der Natur des
Menschen. Denn die gewohnte Lebensqualitat ist

ein wertvolles Gut. Es liegt in lhren Handen, diese
nachhaltig abzusichern, fiir Sie selbst und fiir alle, die
lhnen am Herzen liegen.

Lassen Sie uns die Absicherung lhrer Lebensrisiken
beleuchten. Wir bringen den Status Ihrer derzeitigen
VorsorgemalRnahmen in Einklang mit Ihren konkreten
Bediirfnissen, dies auch im Hinblick auf die speziellen
Anforderungen etwa von Selbstdndigen. Gemeinsam
mit unseren Verbundpartnern beraten wir Sie fachlich
fundiert und entwerfen ein auf Ihre Person speziell
zugeschnittenes Sicherheitskonzept.

Lebensrisiken

Ihr Berater informiert Sie jederzeit gerne zu
Versicherungslésungen fiir:

- Berufsunfahigkeit

- Lebens-und Rentenversicherung

- Absicherung der Kinder

- Private Krankenversicherung

- Private Pflegezusatzversicherung

- Haftpflichtversicherung

- Wohngebdude und Hausrat

- Kraftfahrzeug- und Unfallversicherung

- Rechtsschutzversicherung
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Immobilienmanagement

Ilhr Immobilienmanagement

Immobilienvermdgen hat viele Aspekte und gehortim
Sinne eines breit gestreuten Portfolios in jede Vermo-
gensstruktur. Darum mochten wir Sie auch rund um
das Thema Immobilien kompetent und vertrauensvoll
unterstitzen und sind lhr Lésungspartner bis hin zu
allen Versicherungsfragen.

Als regional verankertes Kreditinstitut kennen wir den
lokalen Immobilienmarkt genau. Deshalb kénnen wir
realistische Haus- und Grundstiickspreise ermitteln
und in lhre Vermdgenswerte integrieren.

Sie planen eine Immobilie zu kaufen oder zu verkau-
fen? Auch dann sind wir gerne Ihr Ansprechpartner,
denn die Sparkassen und lhre Verbundpartner sind
bundesweit der gré3te Makler.

Vielleicht haben Sie Ihre passende Immobilie auch
schon gefunden. Dann priifen wir laufende oder zu
prolongierende Finanzierungen sowie Neufinanzie-
rungen.
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Ihr Berater informiert Sie jederzeit gerne zu
Lésungen und Angeboten fiir:
- Wohn-, Ferien- und Gewerbeimmobilien
- Immobilienbeteiligungen
- Baufinanzierung und Bausparen
- Fordermittel fur Modernisierung und
Sanierungen
- Versicherungsldsungen, auch fiir
gewerbliche Objekte
- Dienstleistungen rund um die Immobilie
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Generationenmanagement

Ilhr Generationenmanagement

Mit unserem Generationenmanagement unterstiitzen
wir Sie dabei, rechtzeitig und richtig vorzusorgen.
Wer im Laufe seines Lebens ein gewisses Vermdgen
erarbeitet und bewahrt hat, der will es nicht nur fir
sich, sondern auch generationeniibergreifend erhal-
ten und zielgerichtet weitergeben.

Wir m6échten gemeinsam mit lhnen das Thema
vertiefen und Sie dabei unterstiitzen, die Dinge
friihzeitig nach lhren Vorstellungen zu regeln, damit
Sie und Ihre Familie fiir nahezu alle Eventualitdten
abgesichert sind. Gemeinsam mit lhnen und lhrem
Steuerberater bzw. Rechtsanwalt entwickeln wir Ihr
persodnliches Konzept.
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Ihr Berater informiert Sie jederzeit gerne zu
Themen wie:

- Vermoégensnachfolgeplanung

- Stiftungsgriindungen

- Ausbildungsvorsorge

- Unternehmensnachfolge
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